
ASISTENCIA INTEGRAL A 
LICITADORES



NUESTRA MISIÓN 

La misión de LICITA+ es facilitar el acceso a los contratos con el Sector Público, 
para que las empresas orienten sus esfuerzos y recursos a  ofrecer la mejor 
prestación a sus clientes.

Te ayudamos a que licitar sea:  

Fácil Sin riesgos Eficiente Rentable
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CONTRATACIÓN PÚBLICA: UNA OPORTUNIDAD

Ø La contratación pública representa en España alrededor del 20% del PIB. 

Ø El Sector Público compra todo tipo de obras, bienes y servicios.

Ø La mayor parte de las empresas pueden vender sus productos o servicios al 
sector público. 

Ø No participar en licitaciones públicas supone renunciar a un porcentaje 
relevante del mercado.

Ø Bajo nivel de competencia: en más de la mitad de las licitaciones participa un 
número igual o inferior a dos licitadores. A un porcentaje alto de licitaciones 
solo se presenta un único licitador. 
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LAS VENTAJAS DEL CLIENTE SECTOR PÚBLICO

Ø Necesidades recurrentes y crecientes. 

Ø La extensión de las funciones del Sector público a nuevas áreas implica la 
necesidad de afrontar problemas complejos y contar con recursos 
especializados, lo que requiere incrementar la colaboración con el sector 
privado.

Ø El Sector Público siempre paga. Aunque se han producido retrasos en 
ocasiones, no hay riesgo de impagos. 

Ø La necesidad de licitar los contratos lleva al Sector Público a dar estabilidad 
a sus contratos, eligiendo socios fiables y fijando plazos de duración 
razonables.
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LOS RETOS DEL CLIENTE SECTOR PÚBLICO

Ø Obligación de licitar: contratación formalista y sujeta a una regulación 
compleja, extensa y técnica. 

Ø Los pliegos de contratación funcionan como contratos de adhesión (el 
contratista no puede aplicar sus términos y condiciones). Son extensos y 
complejos, lo que dificulta conocer los riesgos y obligaciones. 

Ø Coste de preparación de las ofertas sin seguridad de obtener el contrato.

Ø Licitaciones periódicas de los contratos, sin que las nuevas adjudicaciones 
dependan de la calidad con la que se prestó el contrato anterior. 

Ø Dificultad para conocer las licitaciones que se convocan.

Ø Dificultad en la tramitación de los procedimientos: diferentes plataformas 
online, complejas y difíciles de usar; y pequeños errores burocráticos pueden 
suponer la expulsión del procedimiento. 
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Ø En LICITA+ prestamos un servicio integral que permite que empresas sin 
experiencia y sin equipos especializados puedan convertirse en proveedores 
del Sector Público. 

Ø En LICITA+ funcionamos como el equipo interno de ofertas al sector público 
del cliente. Podemos gestionar la totalidad del procedimiento de licitación. 
El cliente solo tiene que decidir si le interesa la oportunidad y preparar su 
oferta de manera similar a como lo haría para el sector privado, dedicando 
sus recursos a definir las características de la prestación.

Ø LICITA+ ofrece una solución a su medida. Asumimos aquellas tareas en que 
el Cliente quiera que le prestemos nuestra colaboración. Si ya tiene 
experiencia en licitar, pero algunas tareas específicas le resultan complejas o 
costosas, podemos encargarnos de ellas. 

LA SOLUCIÓN
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NUESTROS SERVICIOS

PREVIO A 
LICITAR

PREPARACIÓN DE 
OFERTAS

TRAMITACIÓN DE 
LAS 

LICITACIONES

EJECUCIÓN DE 
LOS CONTRATOS

POSTERIOR A LA 
EJECUCIÓN DE 

LOS CONTRATOS

ASISTENCIA INTEGRAL
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FORMACIÓN



NUESTROS SERVICIOS

ASISTENCIA
PREVIA A LA 

PARTICIPACIÓN 
EN UNA 

LICITACIÓN 

Ø Análisis de su empresa y medidas organizativas para licitar 
mejor (e.g. preparación de poderes, relación de experiencias, 
disponibilidad de avales).

Ø Búsqueda y análisis de información de interés para la 
empresa en relación con licitaciones previas en su sector de 
actividad (número de licitadores, nivel de litigiosidad, etc.)

Ø Inscripción en el Registro Oficial de Licitadores y Empresas 
Clasificadas (ROLECE).

Ø Identificación de oportunidades – alerta de licitaciones

Ø Análisis de los pliegos que regulan la licitación y explicación 
sencilla de sus elementos básicos, de los riesgos y 
obligaciones del contrato y los principales elementos a tener 
en cuenta para preparar la oferta (e.g.  criterios de 
adjudicación, causas de exclusión).
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NUESTROS SERVICIOS

ASISTENCIA
EN LA 

PREPARACIÓN DE 
OFERTAS

Ø Planificación con el cliente de los trabajos a realizar y 
explicación de las cuestiones formales a tener en 
cuenta. 

Ø Envío de preguntas al órgano de contratación.

Ø Preparación de la documentación administrativa: 
credenciales, avales, declaraciones responsables o 
DEUC, etc. 

Ø Compilación de todos los documentos y preparación de 
la versión final para presentar. 

Ø Presentación online de la oferta. 
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NUESTROS SERVICIOS

ASISTENCIA
EN LA 

TRAMITACIÓN DE 
LAS LICITACIONES

Ø Seguimiento de las licitaciones. 

Ø Recepción de notificaciones.

Ø Asistencia en la preparación y presentación de respuestas a 
los requerimientos de subsanación.

Ø Asesoramiento en relación con la justificación del precio 
ofertado, si se considerase anormalmente bajo.

Ø Asistencia en la acreditación de los requisitos necesarios para 
ser adjudicatario definitivo (e.g. justificación solvencia, medios 
ajenos, ausencia de prohibiciones de contratar).

Ø Asistencia en la formalización del contrato. 

Ø Orientación y asesoramiento en relación con la interposición 
de recursos frente a las decisiones adoptadas en materia de 
contratación.
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NUESTROS SERVICIOS

ASISTENCIA
EN LA EJECUCIÓN 

DE LOS 
CONTRATOS

Ø Tramitación de cesiones del contrato.

Ø Cumplimiento de los requisitos para subcontratar. 

Ø Modificaciones del contrato. 

Ø Cesiones de créditos.

Ø Reclamaciones por retrasos en los pagos. 

Ø Procedimientos de imposición de penalidades.

Ø Resolución anticipada del contrato.
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NUESTROS SERVICIOS

ASISTENCIA
EN LOS TRÁMITES 
POSTERIORES A 

LA EJECUCIÓN DE 
LOS CONTRATOS

Ø Asistencia en los procedimientos relativos a las 
reclamaciones por posibles vicios o defectos en la 
prestación contratada.

Ø Recuperación de los avales o garantías depositados 
para asegurar la correcta ejecución del contrato.

Ø Obtención de certificados de buena ejecución. 
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NUESTROS SERVICIOS

FORMACIÓN

Diseñamos cursos de formación adaptados a las necesidades 
de cada Cliente. Por ejemplo:

Ø Curso de formación básica: primeros pasos para contratar 
con el sector público. 

Ø Curso de formación especializada al personal encargado de 
preparar la parte técnica de las ofertas: evitar riesgos de 
exclusión, enfocar las ofertas para obtener mejor 
puntuación e  identificar elementos que puedan infringir 
las normas de contratación. 

Ø Formación específica al personal encargado de la 
presentación de la documentación administrativa o de 
gestionar la información de la empresa necesaria para 
participar en las licitaciones (e.g. certificados de buena 
ejecución, certificados relativos a la ausencia de 
prohibiciones de contratar).
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www.licitamas.es +34 91 286 56 54 info@licitamas.es 


